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SUOMEN METS

Asiakkaan paras

etusijalla

Metsaalalla on pitkdan tehty niin kuin
on ollut tapana tehda. Paitsi me. Me
Suomen MetsatKuntoon -yrityksessa
haluamme toimia niin, etta etusijalla
on asiakkaan paras. Kuuntelemme,
mita asiakkaamme haluaa, ja toteu-
tamme sen mahdollisimman viisaasti.

Ei meilla alun perin ollut tarkoitus 1&dhted miten-
kaan erityisemmin uudistamaan alaa. Haluttiin
vain tehda tyd parhaalla mahdollisella tavalla:
kuunnella asiakasta, hakea hdnen etuaan ja etsia
kuhunkin tydvaiheeseen paras toimintatapa.
Lopputulos nakyy asiakkaalle helppoutena. Me
tiedamme, mitd teemme, ja osaamme ehdottaa
asiakkaallemme myds pitkalla tahtdimelld parasta
ratkaisua kuhunkin tilanteeseen. Emme vain odot-

tele toimistolla, vaan tarjoamme asiakkaillemme
aktiivisesti vahvaan ammattitaitoomme perustuvaa
apua ja hoidamme homman.

Meista vaikuttaa, ettd asiakkaat pitavat toiminta-
tavastamme. Olemme muutamassa vuodessa
kasvaneet merkittavaksi toimijaksi metsatalouden
alalla. Vuonna 2014 meitd oli vain kaksi miesta,
sitten palkkasimme muutaman metsurin, seuraa-
vaksi muutaman toimihenkilon ja sitten jo kymmenit-
tain metsureita.

Nyt Suomen MetsatKuntoon tydllistaa vuositasolla
noin 80 henkilotyovuotta. Kaytamme paikalli-
sia yhteistyokumppaneita ja teemme tyomme
laadukkaasti.

Meillda on vahva halu kehittyda koko ajan. Niin
voimme tarjota asiakkaille parasta mahdollista
palvelua ja taata heille asiantuntemuksemme avulla
parhaan metsatuoton pitkalla aikavalilla.

LAITETAANKO METSAT KUNTOON?
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Metsanhoito on
investointi
tulevaisuuteen

Metsanhoito on metsanomistajan investointi tule-
vaisuuteen. Taman hetken toimilla pidetaan huolta
tulevasta tuotosta, silla hyvin hoidettu metsa tuot-
taa laadukasta puuta ja sailyttdaa arvonsa myos
tuleville sukupolville.

Metsdanhoidolle tarpeellisten toimenpiteiden
viivyttaminen ei kannata. Me autamme metsano-
mistajia valitsemaan oikea-aikaiset metsanhoidon
menetelmat sopivaan aikaan. Na&ain metsan-
hoidon kustannuksetkin pysyvat mahdollisimman

alhaisina. Lisdksi voimme tasapainottaa metsan-
hoitokuluja etsimélla samaan aikaan suoritetta-
vaksi sopivia hakkuita.

Meille on tarke&da hoitaa metsaasi arvojesi mukai-
sesti. Yhdessad valitut uudistamistoimenpiteet
sekd metsdnhoidon ja puunkorjuun menetelméat
perustuvat metsanomistajan arvoihin seka kasvu-
paikan ja olemassa olevan puuston tarpeisiin.

Hoidamme vuosittain tuhansia hehtaareita
metsid. Metsdanhoidon tiimimme vastaa palve-
lun kehittdmisestd ja pitaa tarkasti huolta tyon
laadusta. Metsdnhoidon toimenpiteitda tekee
meilld vuosittain yli sata metsuria, pddosa heista
paikallisia.

Tarvittaessa neuvomme valtion metsien hoitoon
mydntaman Kemera-tuen haussa ja voimme myds
hakea tukea asiakkaamme puolesta.



Tarjoamme metsanhoitoon
useita erilaisia palveluita:

Ennakkoraivaus

Ennakkoraivauksessa
metsasta poistetaan hak-
kuuseen kelpaamaton pieni
puusto noin vuosi ennen varsi-
naisia hakkuita. Nain hakkuista
saatava tuotto on parempi ja
korjuujalki siistimpi. Ennakko-
raivaus myos helpottaa kaa-
dettavien puiden valintaa,
vahentaa korjuuvaurioita ja
nopeuttaa hakkuuta.

Nuoren metsan hoito

Nuoren metsan hoidolla

on tarkea merkitys taysi-ikais-
en metsan laadulle. Harven-
nuksessa metsaan jatetaan
paras puusto, jolla on suurin
potentiaali kasvaa arvokkaiksi
tukkirungoiksi.
Oikea-aikainen harvennus
edistaa jatettyjen runkojen
kasvua ja estaa
myrskytuhoja.

Metsan uudistaminen

Maanmuokkaus ja uusien
taimien kylvo on edellytys
metsan tuottavalle kasvulle.
Nain metsatilasi arvo sailyy
sukupolvelta toiselle. Asian-
tuntijamme auttavat valit-
semaan metsatilallesi ja arvoil-
lesi sopivat menetelmat seka
metsan uudistuksessa kaytet-
tavat puulajit.

Metsan lannoitus

Terveyslannoitus korjaa maa-
peran ravinnetasapainoa ja
turvaa kasvuedellytyksia.
Nuorten kasvatusmetsien
kasvulannoitus parantaa
metsan kasvuedellytyksia ja
tuottaa jareampaa puutavaraa
myyntiin. Lannoitamme kiven-
nais- ja turvemaita seka heli-
kopterilla ettd maasta kasin.

Taimikon hoito

Hoidamme taimikkosi kuntoon,
jotta parhaalla puuaineksella
on mahdollisuus kasvaa ja
metsan tuotto on paras mah-
dollinen. Taimikonhoitoon kuu-
luu heinan ja vesakon poisto
seka myohemmin taimikon
harvennus. Usein hoitokulut
voidaan kattaa hakkuista saat-
avilla tuloilla.

Suometsanhoito

Kunnostusojitus pitda huolta
suometsan vakaasta kehityk-
sestd, silla tasapainoinen vesi-
talous edistaa metsien kasvua.
Kunnossa olevat ojat ovat
puiden hyvan kasvun edelly-
tys, koska ne estavat pohja-
veden nousua. Kunnostuso-
jituksen yhteydessda kannattaa
tehda tarvittavat ojalinja- ja
harvennushakkuut.
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Tyon laatu on meille tietenkin tarkeaa ja olemme saaneetkin laadukasta
tyonjalked, kertoo Metsahallitus Metsatalous Oy:n Lansi-Kainuun metsatiimin

metsanhoitoesimies Aarni Tolonen.

Yhteistyd Suomen MetsatKuntoon -yrityksen kanssa
on jatkunut puolenkymmentd vuotta, heti yrityksen
alkutaipaleelta lahtien.

Vuosittain MetsatKuntoon tekee metsanhoitotoita
Metséahallitukselle useiden tuhansien hehtaarei-
denalalla. Pdaasiassatyo ontaimikon harvennusta,
taimikon varhaisperkausta ja ennakkoraivausta.

Tolonen on tyytyvdainen yhteistydkumppanin
joustavaan tyotapaan: iso yritys, jolla on paljon
tyontekijoita, pystyy esimerkiksi tydkauden loppu-
puolellakin vastaamaan &killisesti esille tuleviin
lisatoihin.

Luotettavuus on tarkeaa

Metsahallitukselle on myos tarkeaa, etta yhteis-
tyékumppaniin voi luottaa.

- Kainuussa metsanhoidon puolella tyokausi on
aika lyhyt lumien sulamisesta uuteen talveen.
Meille on tarkeas, etta sovitut tyot saadaan tehtya
ajoissa ja tydmaarista pystytaan pitamaan kiinni,
Aarni Tolonen huomauttaa.

Han arvostaa paikallisia metsureita, mutta

huomauttaa, ettd tilaajan kannalta tarkeintd on
laadukas tyonjalki ja ajallaan tehdyt tyot.
- Yhteistydmme on sujunut erittdin hyvin. Naemme
Suomen MetsatKuntoon -yrityksen hyvin ammatti-
taitoisena ja joustavana yrityksena. Uskon, etta
saamme heiltd hyvaa palvelua myos tulevaisuu-
dessa, Aarni Tolonen kiteyttaa.



Miksi oikea-aikainen
metsanhoito kannattaa?

Taimikonhoitotyot ovat tarkein tyolaji
metsankasvatuksessa metsanuudis-
tamisen jalkeen. Taimikon varhaisper-
kaus, taimikonharvennus ja nuoren
metsan hoito on tarkeaa tehda oikea-
aikaisesti monestakin syysta:

1. Metsan kasvu nopeutuu

Varhaisperkauksessa lehtipuuta poistetaan
raivaussahalla ja ndin turvataan seka nopeutetaan
hyvalaatuisen havupuun kasvua. Kasvamaan jate-
tyt taimet saavat tarpeeksi tilaa, valoa ja ravinteita
kasvua varten.

Taimikonhoitotoissa valitaan hyvalaatuiset puut
mutkaisten ja vaurioituneiden puiden seasta
seka luodaan tilaa kasvamaan jatettaville puille.
Kun taimet sijaitsevat tasaisin valimatkoin ja ovat
samanmittaisia, ne eivat varjosta tai hairitse tois-
tensa kasvua.

Erityisesti kuusentaimikoissa myodhdassa tehty
taimikonhoitotyd voi aiheuttaa kuuselle valo-
shokin, kun p&alta raivataan lehtipuu pois. Kuusen
kasvuun lahto saattaa kestaa vuosia.

2. Riskit tuhoihin pienentyvat

Jos lehtipuu ehtii kasvaa havupuita pitemmaksi,
havupuiden kasvu hidastuu tilan, valon ja ravintei-
den puutteen vuoksi.

Ylitiheissa mantytaimikoissa puut Kkilpailevat
keskenaan. Saadakseen tarvitsemaansa valoa

taimi pyrkii kasvamaan pituutta, muttei niinkdan
paksuutta. Sen seurauksena puu riukuuntuu ja on
herkempi katkeamaan talvella lumen kasautuessa
latvaan.

3. Kustannukset pysyvat kurissa

Jos taimikonhoitotoitd ei tee ajoissa, metsan-
hoidon toihin joutuu kdyttamaan huomattavasti
enemman aikaa ja niiden teettdmisen kulut
kasvavat.

Tyo on sitda hankalampaa, mita kookkaammaksi
ja tiheammaksi taimikko ja poistettava puusto
ehtii kasvaa. Silloin poistettavan puun kaataminen
joudutaan tekemaan ja suuntaamaan huolellisem-
min, ettei puu kaatuessaan vaurioita kasvamaan
jatettavaa puuta tai kaadu esimerkiksi teille,
kulku-urille tai alueelta vetta pois johdattaviin ojiin.

Jos puut kasvavat liian lahekkain, kaadettavia
puita voidaan joutua repimaan irti kasvamaan
jatettavista puista. Jos poistettava puu on pitka
eikd sovi kaatumaan, sitda joudutaan katkomaan
useampaan osaan, jottei se jaisi nojamaan kasva-
tettavia puita vasten taivuttaen niita.

METSANHOITOTERVEISIN

Tiiminvetaja

Janne Seppanen

Asiakaspalvelumme palvelee numerossa 029 7030 0110

ARTIKKELI




Puukauppaa voi tehda
monessa vaiheessa

Puukaupassa puunmyyntituloa saa
seka ensiharvennuksesta, harven-
nuksesta etta uudistamishakkuista.
MyoOs puukauppaa tehdessamme
huomioimme metsan parhaan tuoton
pitkalla aikavalilla.

Selvitamme, minkd verran ja millaista puuta
alueella on. Laskemme puukauppatarjouksen
metsasuunnitelman, muun metsdvaratiedon tai
maastokatselmuksen perusteella.

Puukauppaa tehdaan harvennushakkuuna, kun
metsd on 30-50-vuotiasta, ja paatehakkuuna,
kun metsa on 80-120-vuotiasta. Tassa valissa
on mahdollista tehda valjennyshakkuu metsan ja

asiakkaan tarpeiden mukaisesti. Asiantuntijamme
auttavat tekemaan paatokset puukaupasta
oikeaan aikaan, ja huomioivat toimissaan asiak-
kaan arvot.

Meille on myds tarkeda, ettd metsdnomistaja
on tyytyvdinen korjuujdlkeen. Sitda varten suun-
nittelemme  korjattavan alueen etukéateen.
Huomioimme oikean korjuuajankohdan ja -teknii-
kan, selvitdmme sopivat varastopaikat puutava-
ralle ja teemme tarvittavat maastomerkinnat esi-
merkiksi luontokohteiden osalta.

Tulevan tuoton kannalta on tarkeda jattaa
parhaat puut kasvamaan ja luoda niille suotuisim-
mat kasvuolosuhteet. Pidamme myds huolta siita,
ettd kannot ovat siistit eikd kasvamaan jaaville
puille tuoteta vaurioita.



Puu
hyodynnetaan
tarkasti

Meilléa on asiakkainamme useita erilaisia tehtaita,
jotka tarvitsevat erilaisia puulajeja. Siksi pystymme
hyodyntamaan tarkasti koko puun: tyvesta
tehdaan tukkia, loppupuusta parrua tai kuitu-
puuta. Taman seurauksena metsanomistaja saa
hakkuusta parhaan mahdollisen tuoton.

Olemme haluttu kauppakumppani, silld tehtaat
saavat juuri haluamaansa puulajia eika sivuvirtoja
synny. Toimitamme tehtaille suuria maaria puita,
joten voimme jarjestaa myos logistiikan edullisesti.

Vaalimme puukaupoissamme paikallisuutta.
Tyollistdmme paikallisia metsureita ja koneyritta-
jid seka toimitamme puut Iahimmille mahdollisille
tehtaille.

Asiakkaamme hyotyvat myds kayttamastamme
digitaalisesta tarjouslaskurista: sen ansiosta
metsdnomistaja saa tarkan tarjouksen nopeasti ja
vaivattomasti.

Nain
puukauppa
etenee

1. Tilanteen kartoittaminen: minka verran ja
minkalaista puuta sinulla on

2. Tarjouksen teko puukaupasta ja
hoitotoista

Uudistamistoista paattaminen tarvittaessa
Puukauppa- ja hakkuusopimuksen teko
Metsankayttoilmoituksen teko

Hakkuutyon suorittaminen

N o o s w

Mittaustodistuksen ja puukaupparaportin
allekirjoittaminen




0
0
p
L
(2 4
L
L
L
(2 4

Metsdkoneyrittdja Antti Huusko on tehnyt metsa-
konetoita yli kymmenen vuotta. Viimeisen vuoden
ajan han on toteuttanut veljensd Matti Huuskon
ja yhden tyontekijan kanssa puunkorjuupalveluita
yrityksensd MKP Huuskon nimissd Suomen
MetsatKuntoon -yritykselle. Tydalueina ovat olleet
paaasiassa Kajaani, Sotkamo, Ristijarvi ja Paltamo.

MetsatKuntoon-yrityksen toimintatapa, jossa tyot

tehdaan asiakkaan parhaaksi, on tuttu ajatusmalli
my6s MKP Huuskon toiminnassa. Kaytannossa
se tarkoittaa esimerkiksi sita, ettda korjuuohje
luetaan tarkasti ja sitd noudatetaan. Korjuuohjeen
ovat MetsatKuntoon-yrityksen edustajat laatineet
yhdessa metsdnomistajan kanssa.
- Jos toiveissa on jotain, mistd nousee kysy-
myksia, olemme yhteydessa metsdnomistajaan.
Nykyisin selvittdminen on puhelimella niin help-
poa, Huusko sanoo.

Jos metsanomistaja ei itse oikein tied&, mita han
haluaa, Huusko voi auttaa tuomalla esiin erilaisia
vaihtoehtoja. N&in tehddan useimmiten uusien
metsanomistajien kohdalla. Esimerkiksi aiempi
sukupolvi on voinut pitdd metsaasiat tiukasti
omissa hyppysissaan, jolloin sukupolvenvaihdok-
sen jalkeiset metsdnomistajat ovat uuden edessa.

Erilaisia tavoitteita

Antti Huusko arvioi, ettad nykyisin metsanomistajilla
on aiempaa vaihtelevammat toiveet: perinteisen
kasityksen rinnalle on tullut monimuotoisemman
puuston tavoite. Lisdksi moni metsanomistaja
korostaa luontoarvoja.

Myds hakkuutapaan liittyy erilaisia toiveita. Siksi
metsanomistajan kanssa keskustellaan, haluaako
han jattaa parhaat puut kasvamaan vai haluaako
h&n ehkd@ harventaa jo tdssa vaiheessa myds
jaredmpaa puustoa ja saada tasta hakkuusta
suuremman tilin.

- Hyva tyonjalki on meille tarkeaa. Haluamme,
ettd lopputulos on metsanomistajille mieleinen.
Silloin tyd menee hyvin kaikkien kannalta, Huusko
kertoo.
Paikallisesti toimivan
yrityksen maine Kiirii,
silla tieto tyonjaljesta
leviaa asiakkaiden
keskuudessa. Jos
jotain epaselvyytta
syntyy,asiat selvitetdan loppuun saakka. Sita
Huusko pitdd myods MetsatKuntoon-yrityksen
vahvuutena. Yhdessd sopiminen ja suunnittelu
onnistuvat helposti.



Miten palvelemme

puukaupan asiakasta?

Haluamme, ettd puukaupan teko kanssamme on
asiakkaalle hyva palvelukokemus. Kuuntelemme
asiakasta ja huomioimme hanen arvonsa. Naiden
perusteella teemme ehdotukset siita, mika mieles-
tdmme on paras toimintatapa asiakkaan tavoittei-
den toteuttamiseksi. Uskallamme myos kertoa,
mika on realistisesti mahdollista.

Asiakkainamme on erilaisia metsdanomistajia.
Monellaonvahvakokemuspuukaupastajametsan-
omistuksesta. Pystymme ohjaamaan metsan-
omistajaa optimoimaan puukauppatulojaan ja
nakemaan kokonaisuutta pitkalla aikavalilla.

Esimerkiksi harvennushakkuita ei kannata lykata
sen vuoksi, ettd odottelee parempia puunhin-
toja. Jos harvennukset jattaa tekematta ajallaan,
puut kasvavat liian tiheassa. Taméan seurauksena
puiden kasvu hidastuu ja lopulta myos puukaupan
kokonaistuotto laskee.

Vaadi erinomaista

Haluamme olla hyva kumppani myds ensimmaista
kertaa puukauppoja tekeville. Meille on tarkeaa,

ettd jokainen asiakkaamme tietda koko ajan,
missa ollaan menossa. Puhumme ymmarrettavaa
kieltd ja kannustamme kysymaan, jos jokin asia on
epaselvaa. Ei ole olemassa tyhmia kysymyksia.

Seka vanhat ettda uudet asiakkaamme hyotyvat
siita, ettd koko puusta saa tuloja. Uuden digitaali-
sen tarjouslaskurimme ansiosta puukauppaa
suunnitteleva metsdanomistaja saa tarjouksen
nopeasti ja tarkasti.

Tiivistettyna: Olemme aktiivisia metsanomista-
jiensuuntaan. Emme tyrkyta, mutta olemme avuksi.
Ymmarramme, ettd jokaisella metsanomistajalla
on yksil6lliset tarpeet ja suunnitelmat.

Kaikilla muillakin aloilla asiakkaat ovat oppi-
neet vaatimaan erinomaista palvelua, joten kylla
puukaupassakin voi sitd odottaa!

PUUKAUPPATERVEISIN

Toimitusjohtaja
Miikka Minkkinen

Asiakaspalvelumme palvelee numerossa 029 7030 0110

ARTIKKELI




12

I\/IETSAKIINTEISTO-
VALITYS

Metsakiinteisto on arvo-omaisuutta
ja vakaa sijoituskohde

Metsasijoittaminen on hyvin suosittu ja vakaa
sijoittamisen muoto, koska hyvin hoidetun metsan
arvo kasvaa joka vuosi. Hyvin huolehdittu metsa
pitéda arvonsa ja tuottaa puunmyyntituloja elinkaa-
rensa eri vaiheissa.

Olemme Kainuun alueella merkittdvin metsakiin-
teistojen valitysliike. Metsakiinteiston myynti on
kauttamme vaivatonta ja ripeda: keskimaarai-
nen kohteen myyntiaika on meilla vain noin yksi
kuukausi.

Haluamme, ettda valityspalvelumme myota
metsatilakauppa on helppoa ja vaivatonta kaupan
molemmille  osapuolille. Metsdkiinteistovalitys
onnistuu kauttamme myos taysin etana. Autamme
metséatilakaupasta muodostuvan metsavahennys-
pohjan laskemisessa sekd muissa kauppaan ja
verotukseen liittyvissa asioissa myos kaupanteon
jalkeen.

Kokeneet asiantuntijamme neuvovat metsakiin-
teiston luovutuksessa, hankinnassa ja metsavar-
allisuuden kasvattamisessa. Pidamme huolta,
ettd puhumme jokaiselle asiakkaalle ymmarret-
tavaa kieltd ja toimimme avoimesti seka asiakasta
kuunnellen.

Teemme laadukkaan markkinointi-
materiaalin

Valittdjamme valmistavat myyntikohteesta laaduk-
kaan ja edustavan markkinointimateriaalin. Meista
on tarkeaa, etta kohdetta esittelevat kuvat nayt-
tavat hyvilta ja tuovat esiin kunkin metsakiinteis-
ton erityispiirteet. Nayttavien ja informatiivisten
kuvien seka videoiden ottamiseen kdytamme
omaa drone-robottilennokkia.

Perinteisesti metsakiinteiston hinta on maaritelty
summa-arvomenetelmalla. Kaytamme metsakiin-
teiston arviota laskiessamme odotusarvokerroin-
ta, joka huomioi puuston tulevaisuuden arvo-
kasvun. Metsanomistajan kannattaa muistaa, etta
tilan markkina-arvo voi olla huomattavasti suure-
mpi kuin summa-arvomenetelmalla tehty arvio.

Verkkosivuillamme tarjoamme kdyttoosi metsa-
arvolaskurin, jolla voit laskea metsatilallesi
ilmaiseksi suuntaa antavan hinta-arvion.
Verkkosivuillavoitlisdksiasettaa kayttoositilavahti-
palvelun, jonka ansiosta saat sahkopostiisi aina
tiedon uusista myyntiin  tulleista metsa-
kiinteistoista.



Nain
metsakauppa
etenee

Valittaja antaa nakemyksen tilan markki-
nahinnasta ja tarjouksen valityspalkkiosta

Tila-arvion maastotyot

Laaditaan valityssopimus myyjan ja vali-
tysliikkeen valille (kesto 1-4 kk) ja sovitaan
tarjousajasta

Valittaja tutustuu, valokuvaa ja merkitsee
kohteen maastossa ja laatii myynti-ilmoi-
tuksen

Markkinointi ja myynti alkaa

Tarjousten kasittely ja kaupoista
sopiminen

Kauppakirjan laatiminen ja sen allekirjoit-
taminen ja kauppahinnan maksu

Myyjan verotusasiat ja muut mahdolliset
toiminnan lopetusilmoitukset

Valityspalkkion laskutus

LKV hinnasto

Valityspalkkiomme on 4,5 % (sis. alv.)
Minimipalkkiomme on 2500 € (sis.
alv.) ja yli 150 000 euron kohteille
annamme valityspalkkiosta
tarjouksen.

Valityspalkkio sisaltdaa myynnin, markkinoinnin,
kiinteistorekisteriotteet, verotusneuvonnan seka
kaikki kaupantekoon liittyvat kulut myyjan osalta.
Valityspalvelumme riskittomyys on asiakkaal-
lemme merkittava etu, silla emme peri metsati-
lan myynnista mitdan kuluja, jos emme saa tilaa
myydyksi asiakkaan paattamalla hinnalla. Jos et
halua metsaasi julkiseen myyntiin, kysy yksittais-
toimeksiantoa. Voit tehdd meille myds toimek-
siannon metsatilan ostoon. Metsatilan alustava
hinta-arvio on ilmainen.

Maastotarkastetut tila-arviot
myyntikohteisiin

Myynnin tarkedksi tueksi saat meilta maastotar-
kastetut tila-arviot kaikkiin luovutustarpeisiin.
Vankalla ammattitaidolla tehdyn puustoarvion
lisaksi saat kaupan paalle nakemyksen tilan mark-
kina-arvosta. Tila-arviot LKV-kohteisiin teemme
erityisen ripealla aikataululla, jottei tilan myyntiin
saattaminen taman takia hidastu.

Pyyda tarjous tila-arviosta puhelimitse tai verkko-
sivujen www.metsatkuntoon.fi kautta.

Kiinteistojen kaupanvahvistukset

Teemme luovutuskirjat ja kaupanvahvistukset
valityskohteiden lisaksi myos muille metsakiin-
teistdille seka asuin- ja lomakiinteistoille.
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Kemionsaaressa asuva Jarmo Ratia on metsakiinteistokaupan konkari. Ensim-
maisen metsatilansa han osti noin 40 vuotta sitten. Vuosikymmenien mittaan
hanella on ollut muutama kymmenen metsatilaa.

Han on kiinnostunut sellaisista tiloista, joissa on
ollut ainakin jonkin verran hakattavaa. Hakkuiden
jalkeen Ratia on pitanyt hyvan huolen, ettd metsan
kasvulle on luotu suotuisat mahdollisuudet.

Taimet on kylvetty, maa muokattu, taimikot
hoidettu ja ojituksesta huolehdittu. Huolellisesti
hoidettuja metséatiloja on ollut hyva myyda sitten
eteenpadin.

Onnistuu myos etana

Viime vuosina Jarmo Ratia on myynyt Metsat-
Kuntoon-yrityksen kautta kaksi reilun sadan
hehtaarin metsakiinteistod Kuhmosta.
Ensimmaisen metsakiinteiston myynti sujui tay-
sin etana.
- Talvella metsassa olisi ollut paljon lunta, joten
maastokaynti olisi ollut hankala jarjestaa.
Puhuimme Paula Kemppaisen kanssa puheli-
messa ja asiat jarjestyivat sitad kautta hyvin.
Toisen metsdpalstan myyntijarjestelyt osui-
vat kesaan. Silloin Ratia ja Kemppainen viettivat
vajaan paivan metsapalstalla.

- Paulalla oli drone, jolla han kuvasi metsaa ilmasta
kasin. Kyllahan sillda sai mahdottoman hyvia kuvia
palstasta. Erityisesti tdllaisesta, jossa oli jarvea
molemmilla puolilla. Vaikka tila oli suuri, se mahtui
kuviin kokonaisuudessaan.

Ketteraa toimintaa

Vuosikymmenien mittaan Jarmo Ratia on saanut
monenlaisia kokemuksia eri metsakiinteistonva-
littgjista. Han kiittelee MetsatKuntoon-yrityksen
ketterad toimintaa. Kiinteistot ehtivat olla myyn-
nissa reilun kuukauden ja Ratia on tyytyvdinen
niistd saamaansa hintaan.
- Metsakiinteiston myyjan kannattaa valita valittaja
tarkkaan. Markkinoinnilla voidaan vaikuttaa paljon
kiinteistosta saatavaan hintaan, Ratia huomauttaa.
Ratia seuraa aktiivisesti metsakiinteistojen
markkinoita erityisesti Kainuun, Pohjois-Karjalan
ja Etela-Karjalan alueella. Han on huomannut, etta
metsékiinteistdjen hinnat ovat nousseet viime
aikoina. Silti han pitaa silmat auki, silla kohdalle
saattaa jalleen osua sopiva kiinteisto.



Kaikille tiloille Ioytyy ostajaehdok-

kaita

Hyvia uutisia metsakiinteiston myyntia suunnittelevalle:
Kaikenlaiset metsatilat tekevat kauppansa. Olemme listan-
neet tdhan erilaisia kiinteistdja ja niista kiinnostuneita ostajia.

1. METSATALOUSMETSAT

Metséataloutta harjoittavien ostajaehdokkai-
den kiinnostusta herattavat talla hetkelld
erikokoiset tilat, joilla on hyvin hakkuumahdol-
lisuuksia, rehevat maapohjat ja monipuolinen
kehitysluokkajakauma.

2. TULEVAISUUDEN METSAT JA
PUUHAPALSTAT

Useita ostajaehdokkaita kiinnostaa myds taimik-
kovaltaiset metsikdt ja erilaiset puuhapalstat.
Ostajat haluavat tehdad metsanhoitotydt itse ja he
ovat kiinnostuneita myos hoitorasteja sisaltavista
metsatiloista.

3. LUONTOKOHDE

Ostajaehdokkaat etsivat myds metsatiloja, joilla
on esimerkiksi luontoarvoja. Tallaisilla metsatiloilla
voi olla esimerkiksi lahteikkd, puronvarsi, lehto tai
suoalue. Usein ostajaehdokkaiden kiinnostuksen
taustalla voi olla myds ajatus hiilikompensaatiosta.

4. ERASTELYALUE

Ostajaehdokkaissa on myos eraharrastajia, jotka
haluavat omaa maata vapaa-ajan viettoon. Heita
kiinnostavat kala- ja riistarikkaat alueet, jotka vaih-
televat vesistailtaan, puuston kehitysluokiltaan ja
maaperaltdan. Lintumetsastajien suosiossa voivat
olla joko kosteikot tai runsaspuustoiset metsatilat.
Hirvenmetsastajia voi kiinnostaa erityisesti joki-
varret ja rameikot sekd kalastajia kosket.

METSAKAUPPATERVEISIN

Tiiminvetaja
Matti Nevanpera

Asiakaspalvelumme palvelee numerossa 029 7030 0110
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Teemme kerralla kestavan metsatien

Tien rakentamisessa ei ole sijaa
kokeilulle. Me autamme tieosuuskun-
tia metsa- ja yksityistien rakentamis-
ja korjaushankkeiden monitahoisen
kokonaisuuden lapi viemisessa.

Toimimme avaimet kdteen-periaatteella. Kutsumme
koolle tiekokouksen, esittelemme hankkeen,
teemme suunnitelman, hoidamme kilpailutuksen
ja valvomme toteutuksen.

Metsa- ja yksityistien peruskorjaus tai rakenta-
minen kannattaa, silla tien kunnolla on suuri merki-
tys metsan arvolle. Hyvakuntoisen tien varressa
sijaitsevat kesdhakkuukohteet kayvat helpommin
kaupaksi ja puun hinta on parempi.

Metsdanomistajan ja puun ostajan kannalta
metsateiden  pitdisi  olla  ympari vuoden
puutavarankuljetuksen edellyttdamassa kunnossa.
Samalla myds metsdnhoitotdiden tekeminen
helpottuu.

Laki velvoittaa pitamaan tien kunnossa

Yksityistielaki velvoittaa maanomistajien muodos-
tamia tiekuntia pitamaan tiet kunnossa ja turval-
lisina. Olemassa olevaa tietad taytyy myos valilla
kunnostaa. Peruskorjaus pitaa tehda 20-30
vuoden valein, jotta tie pysyy liikennekelpoisena.
Jos tieta ei korjata, yllapitokulut nousevat pitkalla
aikavdlilla kallimmaksi. Asiantuntijamme neuvo-
vat, mitd toimenpiteitd tien paras kunnossapito
missakin tilanteessa vaatii.

Valtion tiehankkeisiin myoéntdman Metka-tuen
maara suunnittelu- ja toteutustoista on 70% arvon-
lisdverottomista kuluista. ELY avustaa tiekun-
tia yksityisteiden korjauksissa 70% hyvaksyty-
ista arvonlisaverollisista kustannuksista. Lisaksi
metsanomistaja voi vahentda tien peruskorjaus- ja
rakentamiskulut kokonaan metsaverotuksessa
15% vuosipoistoin.



Perusparannushankkeen vaiheet

1. Rahoitusmahdollisuudet 1. Maastosuunnittelu

Metka- tai ELY-hanke 2. Asiakirjojen ja sopimus-

2. Tien kunto ten laatimiset

3. Alustava kustannusarvio 3. Tarvittaessa avustami-

4. Omistajaselvitykset nen yksityistietoimituk-
sen haussa

5. Alustavat

peruskorjausyksikét 4. Rahoitustuen haku

6. Tiekunnan kokouksen
paatos tien perus-
parantamisesta tai
rakentamisesta

oA w N

TOTEUTUS

Toteuttamisen kilpailutus
Toteutus

Rahaliikenne

Valvonta

Hankkeen paattaminen
ja toteutuksesta selvitys
rahoittajalle
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Miksi valita asiantuntija

tiehankkeen vet

Olipa kyseessa metsatien peruskorjaus tai
kokonaan uuden tien rakentaminen, hank-
keen toteutus kannattaa antaa asiantuntijan
vastuulle. Tiehankkeessa on paljon sellaisia
osa-alueita, joissa tarvitaan erityista tietoa.
Prosessit kestavat yleensa parikin vuotta, silla
tiehanke siséaltda useita eri vaiheita.
Kokemuksemme perusteella monimutkaiset-
kin tiehankkeet saadaan asiantuntijan avulla
hoidettua niin, ettd tiekunnan jasenet ovat
tyytyvadisia lopputulokseen.
Metsatiehankkeeseen voi hakea valtion
Metka-avustusta tai ELY-keskuksen rahoitusta.
Jotta né&itd avustuksia tiehankkeelle saa, on
tien taytettava rahoituksien vaatimukset.
Asiantuntijan avulla valtytaan myds yllatys-
kustannuksilta. Hyva suunnitelma toimii
tarkednad suuntaviivana hankkeen menestyk-
selliseen lapivientiin. Tiehanke on suuri inves-
tointi, ja on dadrimmaisen tarkeaa, ettd kayte-
tyt taloudelliset panokset ohjataan hankkeen
l[apiviennissa oikein. Samalla kun tehdaan
kymmeniad vuosia kestava tie, on tarkeaa valt-
taa myos ylirakentamista. Nain hankkeen kulut

ajaksi?

pysyvat kurissa, ja toimenpiteet osataan ohjata
erityisesti sinne, minne kannattavuuden paranta-
mistoimenpiteet ovat valttamattomia.

Valilla tarvitaan selvitystyota

Metsissamme on paljon teitd, joiden kunnossa-
pidosta ei ole pidetty yksityistielain edellyttamaa
huolta. Joissakin tapauksissa tiet ovat olleet hoita-
matta useita vuosia, jopa vuosikymmenia.

Meihin voi olla yhteydessd kuka tiekunnan
osakas tahansa. Ainahan ei edes tiedetd, ketka
tiekuntaan kuuluvat. Tallaisissa tilanteissa me
selvitdmme ensimmaisend tiekunnan tilanteen ja
hoidamme sen koolle.

Metsatie kannattaa kyllda laittaa kuntoon.

METSATIETERVEISIN

Tiiminvetaja
Janne Turunen




YHTEYSTIEDOT

METSANHOITO

Janne Seppanen

Tiiminvetaja

+358 40 5578467
janne.seppanen@metsatkuntoon.fi

SUOMETSANHOITO JA
TIERAKENNUS

Janne Turunen

Tiiminvetaja

+358 50 476 8526
janne.turunen@metsatkuntoon.fi

Miikka Minkkinen
Toimitusjohtaja, yrittaja

+358 44 974 6339
miikka.minkkinen@metsatkuntoon.fi

METSA-LKV/PUUKAUPPA

Matti Nevanpera

Tiiminvetaja

+358 45 7750 2247
matti.nevanpera@metsatkuntoon.fi

Sumetku Oy

Asiakaspalvelu
029 7030 0110

Toimistot
Kehraamontie 7, 87400 Kajaani
Patteristontie 21 C, 80400 Ylamylly

Sellukatu 5 A 21, 33400 Tampere

www.metsatkuntoon.fi




metsat kuntoon
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